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verzekeraars blijft ontstellend zwak

ANTWERPEN  (tijd)

- '‘De Belgische verzekeringsmaat-

schappijen vertonen een ontstellend gebrek aan institutio-
nele kommunikatie. Doorzichtige linanciéle informatie ver-
strekken over hun bedrijf staal voor vele verzekeraars nog
steeds gelijk aan hun ziel verkopen. Het jaarverslag dal zij
publiceren beval weliswaar de obligate balans en resulla-
tenrekening, maar die zeggen bijzonder weinig over de
werkelijke gang van zaken in het bedrijf.

Dat zegl Frank Claes, uilgever
van de Financiéle Gids van de
Verzekeringen 1994. Oe jongsie
edilie is net uit. Het is de lweede
maal dat de gids apart wordt
gepubliceerd. Voorheen vormde
hij een onderdeel van het jaar-
fijks ‘Mernento van de Belgische
verzekeringsseklor’.  Auteur is
Christian Jaumain, verzekerings-
specialist en prolessor aan de
UCL. Jaumain was vroeger nog
een tijdlang direkteur-generaal
van de verzekeringsmaatschap-
pij Zurich in Belgié. Hij weet dus
precies te zegyen welke cijlers
en ratio’s retevant zijn voor het
bestuur van een verzekerings-
maalschappij.

Voor zijn analyse steunt Jau-
main zich vanzelisprekend op de
ofliciéle jaarrekeningen van de
Belgische verzekeraars. In de
jongste editie van de linanciéle
gids zijn dat de rekeningen over
het boekjaar 1992, zoals die
door de maatschappijen werden
bezorgd aan de samenslelier
van de gids.

In het jaarverstag van de COV
wordl ook een grondige analyse
germaakt van de sektorale cijlers.
De CDV houdt zich echter vrif
“takl aan de olficiéle posten van
de balans en resultateriekening

‘Om een duidelijk inzicht te kiij
gen in de werkelijke financiéle
loestand van een maalschappij
moel je de jaarrekening van een
maaltschappij grondig dooreen-
gooien’, stelt Claes. 'Bovendien
is het jaarrapport van de CDV
over hetl jaar 1992 nog niel uit'.

Vertrouwen verkopen

De financiéle gids bevat naast
de globale jaarrekeningen van
de seklor ook de jaarrekening
van praklisch alle erkende verze-
keringsmaatschappijen in Belgie.

‘'Onze cijlers bestrijken zowal
95% van de markt.
De maalschappijen die de

overige 5% van de omzel verle-
genwoordigen, misten om ver-
schillende redenen de boot. Of-
wel waren ze in 1992 nog niet
aktiel ofwel nog maar pas opge-
start. Een niet onbelangrijk deel
van de maatschappijen deed er
het slilzwijgen loe. 'Bijzonder
merkwaardig voor inslelflingen
die dan toch vertrouwen verko-
pen aan hun klanten’, merkl
Claes lijnties op. Om een door-
zichlig beeld van de Belgische
verzekeraars le schetsen, stelde
prolessor Jaumain een lijst sa-
men van 50 relevante bedrijls

" Kernratlo's

- Ratio schade/premies

- Aangepaste ralio schade/premies

- Operationele bedrijiskosten
(in % van premies)

- Personeelskosten {in % van premies)

- Tussenpersonen en verzekeiden
(aantal dagen klantenkrediot)

- Rendement van beleggingen

- Winst / Gemiddeld sigen vermogen

1990 1991 1992
956% | 90.9% | 90.3%
80.1% | 76.0% | 753%
36.8% | 36.0% | 34,7%
153% | 145% | 14.2%

59 64 56
8.5% B7% | 8.4%
5,0% 62% | 6.6%

Bron. Kluwer - C. Jaumam

Hesultiteniekening Belylsche verseketingssektor 90.92

92 g1 90
OPBRENGSTEN
Premisontvangsten (in miljard fr.) 413 392 363
Opbrengsten herverzekering
(in % van premies) 16,5% 17,9%| 22,8%
Financidle opbrengsten
(in % van premies) 32,5% 32%) 32,6%
Meerwaarden (in % van premies) 3.7% 4.8% 4,4%
KOSTEN
(in % van premieontvangsten) ¥
Schadeuitkeringen 68,1%| 66,2%| 69,4%
Reservering van schade 222%| 24,7%| 26,.2%
Kommissielonen 12,4%] 13,2%! 13,5%
Algestane premies-herverzekering 16,3%1 17.2%| 16,2%
Bedrijiskosten 223%| 22,7%| 23,3%
Afschrijvingen 2,3% 2,2% 3,1%
Winstdeelneming 4,6% 49%| 4.8%
Winst voér belaslingen 4,1% 3.9%| 3.2%
Bron: Khover - C. Jaumain
ekonomische criteria. beeld te zien van de sekior,

De ratio-analyse of ‘ratiosco-
pie’ die hij op basis van deze
criteria voor 190 maalschappijen
opstelde, geelt een ontluisterend

eigen
Jaumain

De trend die in

meent Claes. Wat opvall is de
komplele groeistilstand van het
vermogen,

konkludeerl
1990

een aanvang nam, zelle zich in
1992 volop door. Hel aandeel
van hel eigen vermogen in de
totale passiva zakle van 14% in
1989 naar 12,5% in 1992. Een en
ander betekent dat de verzeke-
raars  hun verzekeringsbedrijf
dienden te subsidiéren mel ei-
gen vermogen. De mogelijkheid
om viijstelde reserves tegen een
erg voordelig belastingtariel over
te heveten naar de beschikbare
reserves liel ook toe om bedrijis-
vetliezen weg te werken.

De schadelast stagneerde
maar dan wel op een hoog peil,
zoals blijkt vit de ratio’s schade/
premies en de aangepaste ratio
schade/premies, die de verhou-
ding weerspiegelt lussen ener-
zijds de som van de toegekende
schadeuitkeringen en de dotalies
aan de schadereserves en an-
derzijds de premieontvangsten
en de financiéle opbrengsten
van de belegde lechnische re-
serves.

De rendabiliteit zakte weg naar
een schamele 4% van de pre-
mie-ontvangsten en 6% van hel
eigen vermogen. De weerslag
van de meerwaarden op het nel-
loresullaat was in 1992 duidelijk
kleiner dan in 1991, konkludeerl
prolessor  Jaumain, maar als
men rekening houdt met de infla-
tie haalden de verzekeraars in
1992 gemiddeld een lager rende-

‘ment dan het spaarboekje.
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